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GarlLa Gruppe Garla
Finanzinvestor Ufenau als unser Partner auf Augenhdhe Gruppe.

L e

Gesunde Unternehmen kaufen Zum Verkauf , iberreden”

* Unternehmer gewinnen *  Restrukturierungen

* Durch Zukaufe und organisch wachsen *  Unternehmen ,ausschlachten”

*  Gemeinsamer wirtschaftlicher Erfolg * ,Marktbeherrschung”

*  Operative Eigenstandigkeit *  Schnell wieder verkaufen

*  Unternehmen unterstiitzen (z.B. ©  Bisherige Inhaber ,, austauschen”
Erfahrungsaustausch, Administration, etc.) * Investitionen in Unternehmen reduzieren

*  Synergien (z.B. Einkauf, Personalentwicklung)

Wer investiert?

* Ufenau mit seinen Investoren, z.B.: *  Attraktiver Markt
*  Rentenversicherungen * Zukunftsmarkt
«  Stiftungen *  Konstante Margen durch Risikominimierung

Warum wird investiert?

*  Privatpersonen
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Bleibt in Familienhand
Langfristige
Weiterentwicklung
Operative Fuhrung bleibt
in Familienhand

Wunsch und fachlich &
unternehmerische
Fahigkeiten der Kinder
notwendig

X
X

Bleibt in Familienhand
Langfristige
Weiterentwicklung
Fachliche &
unternehmerische

Fahigkeiten mussen nicht X

in der Familie vorhanden
sein

Den , richtigen” GF
finden

Risiko langsamer
Wertverlust des
Unternehmens

Evtl. starke Involvierung
als Gesellschafter
notwendig
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X
X

Verkauf an
,Wunschkandidat”, z.B.
MA

Evtl. noch Mitarbeit

Unternehmen nicht
mehr in Familienbesitz
Haufig geringerer
Verkaufspreis

Sehr groles Risiko, falls
Verkaufspreis Uber einen
langeren Zeitraum
bezahlt werden soll

GarlLa
Gruppe.

Personliche Mitarbeit
und Weiterentwicklung
innerhalb der Gruppe
moglich
Weiterentwicklung des
Unternehmens innerhalb
der Gruppe

Meist hochster Kaufpreis
Moglichkeit
Gesellschafter in der
Gruppe zu bleiben

Unternehmen bleibt
eigenstandig und als
Marke bestehen
Unternehmen nicht
mehr in Familienbesitz
Wirtschaftliche
Entscheidungen ricken
mehr in den Fokus



ldentifikation

Due Diligence

Kaufvertrags-
abstimmung

Kennenlernen

Absichtserklarung

Unterschrift
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Bezahlung



Unternehmensbewertung Garla
Basierend auf einem Vielfachen des EBITDA Gruppe.

Jahresiiberschuss Korrektur von Unternehmensvorfallen, die ein

+ Steuern Dritter nicht hatte, zum Beispiel:

+ Zinsen °  Gerate in der GbR und Vermietung an GmbH
+ Abschreibungen *  Zu hohe Mieten fir Gebaude

> Ergebnis vor Zinsen, Steuern und *  Schwiegermutter angestellt

Abschreibungen (EBITDA) *  Zweiter Dienstwagen

Normalisiertes EBITDA x Faktor =
Unternehmenswert

- Bankschulden und Steuerrickstellungen
+ Liquiditat (bis auf betriebsnotwendige Mittel)

> Kaufpreis
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